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HERZLICH WILLKOMMEN!

Karl Burkle Versicherungsmanagement

Liebe Leserin, lieber Leser,

Kompetenz, Zuverlassigkeit und Vertrauen - daflr steht das Karl BUrkle Versicherungs-
management seit vielen Jahren. Bei allem was wir tun, stehen die Interessen unserer
Mandanten im Vordergrund. Als Versicherungsmakler sind wir unabhangig und eigenstandig.

In einer Zeit des Wandels und der Veranderung ist es wichtig, mit Entwicklungen Schritt zu
halten, sich den Herausforderungen der modernen Welt zu stellen und eine vorausschau-
ende Geschaftspolitik zu betreiben. Daher kdnnen Sie von uns jederzeit moderme und
marktkonforme Versicherungsldsungen erwarten.

Blattern Sie durch und erfahren Sie mehr Uber unsere Dienstleistungen!




»ES kommt nicht darauf an, die Zukunft voraus-
zusehen, sondern auf die Zukunft vorbereitet zu
sein.”

Perikles

Das Gefahrliche am Risiko ist nicht das Risiko
selbst, sondern wie man mit ihm umgeht.



Schritt fir Schritt in eine gemeinsame Zukunft

1. Schritt

Steht im Zeichen des Kennenlemens.
Wir informieren Sie Uber unseren unab-
hangigen Status und welche Vorteile Sie
durch die Zusammenarbeit mit der Karl
BUrkle GmbH + Co. KG haben. Ihre Vor-
stellungen von einer zukunftigen Koope-
ration stehen dabei im Mittelpunkt.

2. Schritt

Dabei erfassen wir Ihre bereits
bestehenden Versicherungsvertrage,
machen uns mit Inren Verwaltungs-,
Produktions- und Vertriebsprozessen
verfraut und besichtigen Ihr Unter-
nehmen. Als Ndchstes prifen und
bewerten unsere Experten die be-
stehenden Deckungskonzepte auf
deren Versicherungsumfang, mog-
liche Haftungslicken und Preis-/Leis-
fungsverhdltnis. Schon hier fuhren
wir einen Vergleich mit den im Ver-
sicherungsmarkt vorhandenen An-
geboten durch oder entwickeln
eigenstdndige Losungen speziell far
Ihr Untermehmen.



3. Schuritt

Bei diesem gemeinsamen Termin
prasentieren wir Ihnen unsere Ideen
zur Optimierung Ihres Versicherungs-
porfolios. AnschlieBend freffen Sie
auf der Basis unserer Vorschldge die
Entscheidung einer zukunffigen Zu-
sammenarbeit. Diese wird durch
Unterzeichnung des Maklermanda-
tes dokumentiert. Danach setzen wir
die verabschiedeten Versicherungs-
I6sungen mit den bisherigen oder
auch neuen Versicherern fur Sie um.

4, Schritt

Unser Ziel ist es Innen langfristig und
zuverl@ssig in allen Versicherungsfragen
zur Seite zu stehen. Wir begleiten Sie in
lhrer unternehmerischen Entwicklung
und passen dabei Inre Vertrdge den
neuen Gegebenheiten an.

Zu unseren Dienstleistungen zdhlen
unter anderem ein Verfrags- und
Schadenmanagement, sowie eine
regelmaBige Bestandsbewertung und
Bedarfsanalyse Ihres Versicherungs-
portfolios.



BEISPIELE AUS DER PRAXIS

Wann sollte man eine Versicherung haben?

Angebliche Umweltverschmutzung

Ein Unterehmer wirft einer benachbarten Firma vor, verschmutztes Abwasser in die Kana-
lisation einzuleiten und erstattet Anzeige. Der Staatsanwalt ermittelt. Die beschuldigte Firma
bendtigt einen Sachverstandigen, um die Wasserqualitat ermitteln zu lassen. Die Ergebnisse
der Wasserproben beweisen die Unschuld des Unternehmers.

Der Spezial-Straf-Rechtsschutz tragt die Kosten fur den Sachverstandigen und das
Verfahren.

Schwerwiegende Fehlentscheidung

Der Geschaéftsfuhrer einer kleinen Druckerei hatte den Auftrag einer italienischen Mobelfirma
erhalten 30.000 Kataloge zu drucken. Auftragswert 90.000 Euro. Die Firma lieferte termin-
gerecht und stellte die Rechnung. Vier Monate spéter war die Mobelfirma insolvent. Bezahlt
hatte sie keinen Cent. Fur die Gesellschafter der Druckerei stand fest, dass der verant-
wortliche GeschéftsfUhrer die Bonitat und Zahlungsfahigkeit des Kunden nicht ausrei-
chend gepruft hatte. Sie forderten Schadenersatz von Ihm. Es stellte sich heraus, dass der
GeschéaftsfUhrer den Auftraggeber nur sehr oberflachlich Uberprift hat und er seine Pflichten
deshalb fahrldssig verletzt hatte. Die sogenannte D&O Versicherung tritt hier ein.

Brandschaden

Infolge eines technischen Defekts in der Heizung eines Galvanikbeckens kommt es zu
einem Brand in der Produktionshalle. Obwohl die Feuerwehr schnell zur Stelle war und den
Brand I6schen konnte, fallt die Galvanik fur einige Monate aus. Der hierdurch entstandene
Ausfallschaden und die Mehrkosten durch Lohn-Galvanik werden von der Betriebsunter-
brechungsversicherung Ubernommen.




FUR JEDE BRANCHE

die richtige Versicherungslosung




DIE FRAGEN

zum Schadenmanagement

Der Wert eines Versicherungsmaklers zeigt sich im Schadenfall.

Schéden treten in aller Regel plétzlich und nicht vorhersehbar ein und passieren immer
dann, wenn sie keiner ,gebrauchen” kann. Zudem haufen sich die Klagen Uber eine schlep-
pende Schadenregulierung. Dies kann zu einer Gefahrdung der Marktposition und zu Liqui-
ditatsengpassen fuhren. Im schlimmsten Fall ist die Existenz des Unternehmens bedroht,
Der Schadenfall ist eine Kostenposition beim Versicherer, der unter Umstanden kritisch
hinterfragt wird.

Bei einem GroBschaden werden die meisten Fehler in den ersten Stunden und Tagen
begangen. Unternehmensablaufe werden durcheinander geworfen, wichtige Entscheidungen
sind ad hoc zu treffen und wichtige Fragen sind zu beantworten.

b Welche ErstmaBnahmen zur Schadenminderung und zum Wiederanfahren
der Produktion sind notwendig”?

b Welche Sachverstandigen sind zu beauftragen, um schnell ein fundiertes
Gutachten zu erhalten?

b Sind alle Sicherheitsvorschriften und Obliegenheiten eingehalten?

b Werden dem Unternehmen zu Recht Pflichtverletzungen vorgehalten?

b Wie ist der ersatzpflichtige Schaden zu berechnen?




DIE ANTWORT

unser Schadenmanagement

Im Schadenfall steuern wir aktiv die notwendigen Prozesse

Sofortige Prasenz bei GroBBsch&aden und Abstimmung aller notwendigen Erstmalnahmen.
Unabhéngige Ermittlung des Schadens mit erfahrenen Gutachtemn.

Sicherung der Rechtsposition durch Kooperation mit Fachanwalten.

Schnellstmbgliche Wiederherstellung des Geschaftsbetriebs.

Sicherung der Liquiditat.

Aktive Verhandlungen mit den Versicherern und Gutachtern.
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Priifung der Schadenunterlagen und Uberwachung der Zahlungsfliisse.

Unser Ziel ist es, Schaden schneller und erfolgreicher fur unsere Mandanten abzuwickeln,
Nutzen Sie unsere umfassenden Erfahrungen aus zahlreichen GroBsch&den. Unter anderem
aus den Bereichen Sachschaden, Betriebsunterbrechung, Betriebs- oder Produkthaftung,
Ruckrutkosten, KFZ, Transport oder Valoren. Wir kennen die Besonderheiten der jewelligen
Schéaden in den unterschiedlichen Branchen genau.

Die Abwicklungen von Versicherungsschaden ist ein wesentlicher Bestandtell unseres
professionellen Versicherungsmanagements.




WIR STEHEN FUR QUALITAT

Qualitat die sich bezahlt macht

ISO Zertifizierung

Um den Anspruchen gegenutber unseren
Kunden gerecht zu werden sind struk-
turierte  Arbeitsablaufe  eine  Grundvor-
aussetzung. Daher halten wir uns an die
Anforderungen der DIN ISO 9001 fUr ein
professionelles Qualitdtsmanagement.

Die Einhaltung dieser Standards wird
janrlich von einem externen Dienstleister
Uberprift. Geme koénnen Sie sich das
Zertifikat auf unserer Homepage ansehen.
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Mitglied im VDVM

Wir sind Mitglied im Verband Deutscher
Versicherungsmakler e.V. Der VDVM st
der groBte Verband fur Versicherungs-
makler in Deutschland und stellt hohe An-
forderungen an seine Mitglieder. Neben
den fachlichen Qualifikationen zahit auch
Seriositat zu den wichtigen Standpunkten
des VDVM. Die Mitgliedschaft in diesem
Verband ist ein Zeichen von Qualitat und
Konnen des Maklers. Die Anforderungen
im Einzelnen kdnnen Sie im Internet unter
www.vdvm.de nachlesen,

Verband
Deutscher
Versicherungs-
Makler e.V.

VEMA Partner

Die Versicherungs-Makler-Genossenschaft
e.@. ist eine Organisation, welche von Uber
2.000 unabhangigen Maklerbetrieben mit
mehr als 10.000 Mitarbeitern genutzt wird.
Durch diese Vereinigung kdnnen wir unseren
Mandanten hervorragende Versicherungs-
lbsungen zu besonders attraktiven Konditi-
onen anbieten. Zuséatzlich bietet die VEMA
Ihren Mitgliedem den Zugang zu einem
groBen Netzwerk an Fachleuten und somit
auch unseren Mandanten.

VEMA

Kompetenz seit 1928

Wir legen groBten Wert auf ein hohes Mal3
an fachlicher Kompetenz. Viele unserer
Mitarbeiter sind bereits Uber 10 Jahre im
Unternehmen tétig. In die Aus- und Wei-
terbildung unserer Mitarbeiter investieren
wir viel Zeit und Geld. Unsere Spezia-
listen nehmen regelméBig an Seminare
teil, um diesen hohen Wissensstand zu
garantieren. Somit bekommen Sie auf lhre
Fragen immer eine fundierte Antwort.

Auf unser Wort ist Verlass.
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